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RESUMEN

El presente trabajo de investigacion tiene como finalidad analizar las
perspectivas de integracion, crecimiento y desarrollo para el Ecuador, de un
posible acuerdo con la Alianza del Pacifico. Para llevar a cabo el estudio, se
dio a conocer las diversas teorias de comercio internacional desarrolladas
por diversos autores, se dio a conocer la definicion de los acuerdos
comerciales y se menciono los principales acuerdos que firmo6 Ecuador, se
menciono los objetivos de la Alianza del Pacifico, se explicod el proceso de

integracion comercial y se definio la balanza comercial.

Asimismo, se llevd a cabo una revision bibliografica para conocer las
principales ventajas para Ecuador si se anexa a la Alianza del Pacifico; se
analizé la balanza comercial petrolera y no petrolera de los paises miembros
para conocer la evolucién en su economia y se entrevisto a economistas

destacados para conocer su punto de vista.

Los principales hallazgos fueron: la balanza comercial no petrolera de los
paises de la Alianza del Pacifico, en los periodos 2012-2018 y 2019 (enero a
julio) fue superavitaria, las exportaciones no petroleras tienen cada vez
mayor participacion en el comercio exterior de los miembros de la AP y
Ecuador debe unirse a la alianza porque se eliminan barreras arancelarias,
tienen acceso a tecnologia, atraen inversidn extranjera directa y sostiene la

dolarizacion.

PALABRAS CLAVE: Comercio Internacional, Acuerdos Comerciales,
Balanza Comercial, Alianza del Pacifico, Integracion Regional.



ABSTRACT

The purpose of this research was to analyze the integration, growth and
development perspectives for Ecuador, of a possible agreement with the
Pacific Alliance. To carry out the study, the international trade theories
developed by various authors were announced, the definition of trade
agreements was declared and the main agreements signed by Ecuador were
mentioned, as well as the objectives of the Pacific Alliance, the commercial
integration process was explained and the trade balance was defined.

Likewise, a bibliographic review was carried out to know the main advantages
for Ecuador if it is attached to the Pacific Alliance; the oil and non-oil trade
balance of the member countries was analyzed to determine the evolution of
their economy and, important economists were interviewed to know their

point of view.

The main findings were: the non-oil trade balance of the countries of the
Pacific Alliance, in the periods 2012-2018 and 2019 (January to July) was
surplus, non-oil exports are increasingly participating in foreign trade of the
members of the PA and Ecuador must join the alliance because tariff barriers
are eliminated, they have access to technology, attract foreign direct

investment and sustain dollarization.

KEYWORDS: International Trade, Trade Agreements, Trade Balance, Pacific
Alliance, Regional Integration.
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INTRODUCCION

ANTECEDENTES

La integracién regional es un proceso que se lleva a cabo en diversos
paises a nivel mundial con el propdsito de mejorar las condiciones del
comercio y acceder a beneficios como reduccion o eliminacién de aranceles,
movilidad de factores de produccion, mejoras en la educacién e intercambio
cultural (Oatley, 2011). Cabe sefialar que en América Latina, asi como en
Europa y Asia se han llevado a cabo diversos acuerdos comerciales entre
estados para evitar conflictos y desarrollar en conjunto un nuevo marco de

entendimiento politico, econémico y social (Gobierno de Espafia, 2016).

En América Latina, los principales bloques comerciales que existen
son: la Comunidad Andina de Naciones, el Mercado Comun del Sur, el
Mercado Comun Centroamericano y la Alianza del Pacifico, este ultimo
concentra 230 millones de personas, genera cerca del 50% del comercio
global de la region y atrae gran inversion extranjera (CEPAL, 2018). Cabe
sefalar que Ecuador es miembro de la Comunidad Andina de Naciones y
tiene acuerdos comerciales con algunos paises de la region como: México,
Guatemala, Colombia, Peru, Chile, el Mercado Comun del Sur e incluso con
la Unién Europea (Rueda-Junquera, 2019).

El caso mas conocido de integracion regional en Europa, es la Unidn
Europea, que se cred con el profundo deseo de poner fin a los conflictos
repetitivos que finalizaron la Segunda Guerra Mundial, la unién inici6 como
un mercado comun entre seis paises y hoy en dia esta conformada por 28
miembros y, en el aino 2012 recibié el Premio Nobel de la Paz (Union
Europea, 2019). El principal resultado de la Union Europea fue el desarrollo
econdmico e inspirados por este bloque regional, algunos paises de América

11



Latina empezaron a interesarse por el tema de integracion comercial, incluso

empezaron a plantearse algunas iniciativas (Rueda-Junquera, 2019).

En el continente asiatico los animos de integracion han progresado,
pues el numero de Tratados de Libre Comercio han aumentado y algunos
paises han alcanzado un nivel similar al de la regién europea; ademas, una
de las primeras areas de libre comercio en Asia fue la Asociacion de
Naciones del Sudeste Asiatico (ASEAN), otros bloques comerciales que se
desarrollaron después fueron el Foro de Cooperacion Asia — Pacifico (APEC),
el Area de Libre Comercio de Asia Oriental (EAFTA) y la Asociacion
Economica Integral de Asia Oriental (CEPEA) (Yizal, 2014).

PROBLEMATICA

Expertos en economia sefalaron que a Ecuador le urge tener
acuerdos comerciales con la Alianza del Pacifico, pues la apertura comercial
genera ciclos productivos que crean empleo, transfieren tecnologia, mejoran
la productividad, dinamizan varios sectores de la economia, sobretodo, los
que no estan asociados al petrdleo y sus derivados y, hacen al pais mas
atractivo a los inversores extranjeros (Arévalo, 2014).

Dados los potenciales beneficios de ser parte de la Alianza del
Pacifico, asi como la posibilidad de acceder a mercados asiaticos, economia
digital, emprendimiento e innovacién que llevan a un crecimiento econémico
y a mejorar su balanza comercial no petrolera, es clave que el pais se anexe
al bloque comercial lo mas pronto posible (Camara de Comercio de
Guayaquil, 2018).

Adicionalmente el Ecuador es un pais con altos niveles de

endeudamiento; acceso a pocos mercados, escasa tecnologia y
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considerables barreras arancelarias que atentan contra el desarrollo de la
nacion y la actividad comercial. Por lo tanto, es imperiosa la necesidad de
buscar alternativas y soluciones para favorecer al comercio e integrarse a
bloques comerciales sélidos como la Alianza del Pacifico y naciones de
Europa, entre otros.

PREGUNTA DE INVESTIGACION
¢ Es beneficioso para Ecuador pertenecer a la Alianza del Pacifico?

OBJETIVO GENERAL
Analizar las perspectivas de integracion, crecimiento y desarrollo para el
Ecuador, de un posible acuerdo con la Alianza del Pacifico

OBJETIVOS ESPECIFICOS

a) Realizar un analisis de las diferentes teorias del comercio
internacional relacionadas con los procesos de integracion y
crecimiento economico.

b) Analizar la evolucién de la balanza comercial no petrolera en el
periodo 2012-2019, de los paises que conforman la Alianza del
Pacifico.

c) Establecer las ventajas y desventajas de un posible acuerdo con la

Alianza del Pacifico.

JUSTIFICACION

El presente estudio se lleva a cabo porque se considera importante
analizar los beneficios que tendra el Ecuador al formar parte de un bloque
comercial muy importante como lo es la Alianza del Pacifico; asi como

examinar la evolucion de la balanza comercial de los paises miembros para
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conocer si el comercio exterior de estos paises mejord, de modo que se

pueda determinar si sera favorable para Ecuador unirse a esta alianza.

Asi como también, se determinara las ventajas y desventajas de pertenecer
al bloque comercial descrito, y su utilidad practica sera proporcionar
informacion que contribuya a mejorar la situacién social y econdmica del

Ecuador.

NOVEDAD O ASPECTO INNOVADOR

La novedad del presente trabajo de investigacion es el analisis de los
beneficios de ser parte de la Alianza del Pacifico, asi como, la revision de la
evolucion del comercio exterior de los paises miembros para determinar

beneficios potenciales para Ecuador.
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CAPITULO 1: REVISION LITERARIA

1.1 TEORIAS DEL COMERCIO EXTERIOR

Con el paso del tiempo, diversos economistas reconocidos como
Adam Smith y David Ricardo, han desarrollado diversas teorias que
intentaron explicar la dinamica del comercio internacional; asi mismo,
conforme se analizaba la dinamica del comercio y descubria los ganadores y
perdedores del comercio internacional, una nueva teoria surgia (Oatley,
2011). En la siguiente tabla se muestran las diversas teorias del comercio
internacional.

Tabla 1

Teorias del Comercio Internacional

Autor Teoria Principios

Los paises deben exportar mas de lo
Mercantilismo que importan. Si tienen éxito, deben
recibir oro de los paises con déficits.

Escuela
Mercantilista

Diferentes  paises producen los
mismos bienes de formas mas
eficientes que otros, pues algunos

Teoria de la paises se especializan en producir
Ventaja Absoluta | mercancias para los que tienen ventaja
absoluta, esto es, producir bienes de
calidad utilizando menor cantidad de
insumos que la competencia.

Adam Smith

Las ganancias a partir del comercio
ocurriran, incluso en un pais que tenga
ventaja absoluta en todos los
productos, debido a que el pais debe
renunciar a la produccion menos
eficiente para especializarse en una
mas eficiente.

Un pais gana al concentrar sus
recursos en los bienes que puede
producir de modo mas eficiente.

Teoria de la
David Ricardo Ventaja
Comparativa
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Stuart Mill

Teoria del Tamano
del Pais

Los paises mas grandes dependen
menos del comercio que los pequenos.
Los paises con areas de tierra mas
grandes son aptos para tener climas
variados y una coleccién de recursos
naturales que los hace mas
autosuficientes que los pequefos, por
lo que, importan mucho menos de sus
necesidades de consumo y exportan
mucho menos de su produccion que
las naciones pequenas.

Hecksher &
Ohlin

Teoria de las
Proporciones de los
Factores

Las diferencias en las dotaciones de
mano de obra de los paises, en
comparacién con las dotaciones de
tierra o capital, explican la diferencia
en los costos de los factores de
produccion.

Si la mano de obra fuera abundante,
en comparacion con la tierra y el
capital, su costo seria bajo; si es
escasa, su costo seria alto, en
comparacioén con los otros factores.
Los costos de los factores llevarian a
los paises a sobresalir en la
produccion y exportacién de productos
que usaron sus abundantes y mas
baratos factores de produccion.

Staffan Linder

Teoria de la
Similitud del Pais

Los paises desarrollados comercian
entre si debido a: mayor produccion y
consumo; grandes avances técnicos
en diferentes sectores industriales y
produccion de productos y servicios
diferenciados.

Los patrones de comercio son
afectados por: similitud cultural,
relaciones politicas entre los paises y
la distancia.

Raymond
Vernon

Teoria del Ciclo de
Vida del Producto

Para muchos productos, la ubicacién
de la produccion se desplaza de un
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(CVP)

pais a otro, dependiendo de la etapa
(introduccion, crecimiento, madurez y
declive) en que se encuentre su ciclo
de vida.

No todos los productos se ajustan al
ciclo de vida del producto: productos
de innovacién muy rapida, productos
de lujo, productos que requieren mano
de obra técnica especializada.

Michael
Porter

Diamante de la
Ventaja de la
Competitividad
Nacional

El desarrollo de las compafias de
productos competitivos
internacionalmente depende de que
sean favorables: las condiciones de la
demanda, las condiciones del factor,
las industrias de apoyo y otras
relacionadas; la estrategia de la
compaifiia, estructura y rivalidad.

La existencia local de todas las
condiciones: no garantiza que se
desarrollara una industria; no es
necesaria con la globalizacion.

Paul
Krugman

Teoria de la
Movilidad de los
Factores

Esta teoria se enfoca en por qué se
desplazan los factores de produccion y
en los efectos del desplazamiento
sobre la transformacion de las
dotaciones de factores.

El capital y la mano de obra se
desplazan internacionalmente para:
obtener mas ingresos y huir de
situaciones politicas adversas.

Los movimientos de factor alteran las
dotaciones de factores.

Existen presiones para los factores
mas abundantes para desplazarse a
las areas de escasez.

Los costos mas bajos tienen lugar
cuando el comercio y los factores de
produccion son moviles.

La movilidad del factor a través de la

17




inversion extranjera a menudo estimula
el comercio por: la necesidad de sus
componentes, la capacidad de la
sociedad para vender productos
complementarios; la necesidad de
equipo para sus subsidiarias.

Nota. Adaptado de (Daniels, Radebaugh, & Sullivan, 2013).

Los primeros tedricos del comercio internacional fueron los
mercantilistas, quienes sostuvieron que un pais debia contar con un
comercio exterior solido y estable. Para ello, se debe tener en cuenta la
balanza comercial, la cual debia presentar superavit por medio de grandes

acumulaciones de oro.

La siguiente teoria, ventaja absoluta, fue propuesta por Adam Smith;
dicha teoria sostuvo que las naciones se debian especializar en la
produccion y exportacidon de aquellos bienes que producen utilizando la
menor cantidad de recursos, es decir, que presenten ventaja absoluta; asi
como, importar productos en los cuales las demas naciones tengan ventaja

absoluta.

Tiempo después, David Ricardo, plante6é la teoria de la ventaja
comparativa como una mejora a la teoria de Adam Smith. La ventaja
comparativa indica que el comercio internacional se puede llevar a cabo
entre paises de diferente nivel de desarrollo ya que las naciones deben
renunciar a la produccidon menos eficiente para especializarse en una mas
eficiente. Con el pasar de los afos, Stuart Mill, propuso la teoria del tamano
del pais, la cual sugiere que naciones mas grandes dependen menos del

comercio que las pequefas (Ovando, Canales, & Munguia, 2017).
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En el siglo XX, Hecksher & Ohlin presentaron la teoria de la dotacion
de los factores, que expresa que las economias exportan aquellos bienes
que se elaboran con factores de produccién abundantes y econémicos, por lo
tanto, las condiciones de dotacion de factores de produccion (tierra, trabajo y
capital) de cada pais, explican las ventajas comparativas. Posteriormente,
Staffan Linder desarroll6 la teoria de la similitud del pais, que estipula que los
paises desarrollados comercian entre si debido a mayor produccion y
consumo, avances tecnoldgicos y productos diferenciados.

La siguiente teoria, ciclo de vida del producto, la desarrollé6 Raymond
Vernon, quien sostuvo que la ubicacién de la produccion se desplaza de un
pais a otro dependiendo de la etapa del ciclo de vida en que se encuentra.
Después, Michael Porter presentd la teoria del diamante de la ventaja de la
competitividad nacional, que indica que el desarrollo de las empresas
exportadoras depende de condiciones favorables de la demanda, de las
empresas de apoyo, de la estrategia del negocio y de la competencia.

Por ultimo, Paul Krigman, dio a conocer la teoria de la movilidad de los
factores, la cual se concentra en los desplazamientos de los factores de
produccion, siendo esta una de las teorias mas recientes de comercio

internacional que se desarrollaron (Daniels, Radebaugh, & Sullivan, 2013).

1.2 BALANZA COMERCIAL

La balanza comercial contempla las importaciones y exportaciones de
mercancias o bienes tangibles de una nacion y se emplea para conocer el
equilibrio o desequilibrio de las transacciones de comercio exterior y se
expresan en déficit o superavit, el primer caso se presenta cuando las

importaciones son mayores que las exportaciones y el segundo se da
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cuando las exportaciones son mayores que las importaciones (Dominguez,
2012).

Asimismo, la balanza comercial es un componente del PIB de una
nacion, pues esta formada la diferencia entre las exportaciones y las
importaciones y, se utiliza para conocer el aporte del comercio exterior a la
economia de un pais, pues, si la balanza comercial presentd superavit,
aporta positivamente a los ingresos de una nacidén, mientras que, si esta en
déficit, sera negativa y no aporta positivamente a los ingresos de una nacion,
dado que los merma (Dornbusch, Fischer, & Startz, 2009).

Cabe senalar que las exportaciones se pueden dividir en tradicionales,
no tradicionales y otras; mientras que, las importaciones se clasifican, segun
su uso o destino econdmico, en bienes de consumo, bienes de capital,
insumos y otros bienes (Banco Central de Reserva del Peru, 2018). Es
preciso mencionar que las exportaciones tradicionales y no tradicionales; asi
como los bienes de consumo y de capital dependen del pais que se analice,
en el caso de Peru son los que se presentan en la siguiente figura.

Figura 1. Componentes de la Balanza Comercial de Peru
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o Productos No Tradicionales
Productos Tradicionales ‘
Agropecuarios.
Pesqueros. .
. Textiles.
Agricolas.
. Maderas.
Mineros. o
’ Quimicos.
Petroleo. :
Joyeria.

Bienes de Consumo
Otros

Venta de alimentos a naves

No duraderos: hasta un afio.

extranjeras. Duraderos: mas de un afio,

- . . vehiculos, utensilios de uso
Reparacion de bienes de capital. doméstico, etc.

. . Insumos
Bienes de Capital

. o Combustibles.
Materiales de construccion.

Materia prima para la agricultura e

Equipos de transporte. industria.

Nota. Adaptado de (Banco Central de Reserva del Peru, 2018).

Cabe senalar que la balanza comercial estda compuesta por las
exportaciones totales e importaciones totales y, dentro de ambos grupos se
distinguen entre exportaciones petroleras y no petroleras, asi como
importaciones petroleras y no petroleras; variables con las cuales se puede
determinar la balanza comercial petrolera (considera exportaciones e
importaciones petroleras) y la balanza comercial no petrolera (que contempla
las exportaciones e importaciones no petroleras); ademas, en el caso de

Ecuador, los rubros que componen las importaciones son: a) bienes de
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consumo, b) materias primas, c) bienes de capital, d) combustibles y
lubricantes, e) diversos (Banco Central del Ecuador, 2019).

1.3 ACUERDOS COMERCIALES

Se entiende por acuerdo al convenio que dos o mas miembros
aceptan y mediante el cual las partes se comprometen a respetar diversas
reglas y obtienen beneficios como: a) estabilidad, b) menores costos de
transaccion de las relaciones econdmicas, c) transparencia, d) solucidon de

conflictos o diferencias, e) entre otros (CEPAL, 2018).

En cambio, un acuerdo comercial, obviamente esta asociado con la
actividad comercial. En este tipo de acuerdos, generalmente, las partes
involucradas son empresas del sector privado, organizaciones
gubernamentales e incluso naciones; de hecho, cuando se firma un acuerdo
comercial entre paises, estos definen como se llevara a cambio el
intercambio comercial entre ellos, asi como el marco legal, los tributos a

considerar y la moneda base (Pérez & Merino, 2014).

Ademas, existen acuerdos comerciales preferenciales, que se
establecen entre dos 0 mas paises y se caracterizan por la eliminacion o
reduccion de aranceles entre las fronteras y por facilitar la exportacién de
productos; en otras palabras, un acuerdo comercial preferencial es una
concesion que las naciones mas desarrolladas hacen a las menos
favorecidas que consiste en eliminar o reducir barreras arancelarias para el
total de productos o un grupo de estos que los paises en desarrollo importan

de las naciones mas favorecidas (Vertua, 2018).

Los acuerdos comerciales regionales son acuerdos reciprocos entre

dos 0 mas socios; en dichos acuerdos se incluyen los acuerdos de libre
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comercio y las uniones aduaneras; asimismo, con el paso del tiempo, el
numero de estos acuerdos ha aumentado y su alcance se ha ampliado,
sobre todo en el caso de los grandes acuerdos plurilaterales en curso de
negociacion. Por otra parte, los acuerdos comerciales preferenciales se
refieren a distinciones comerciales unilaterales y estos incluyen los
esquemas adoptados en el marco del Sistema Generalizado de Preferencias
(Organizacién Mundial de Comercio, 2019).

Otro tipo de acuerdos que se debe tener en consideracién es el
Tratado de Libre Comercio (TLC), el cual es un convenio entre dos o mas
paises cuya principal finalidad es eliminar las barreras al comercio que
existan entre las naciones involucradas (CELAG, 2018) Ademas, los TLC
reducen las barreras al comercio, crean entornos comerciales estables y
entornos de inversidon mas transparentes lo que facilita las exportaciones y
las hace mas econdmicas entre los estados que firmaron el acuerdo
(International Trade Administration, 2019). La tabla que se muestra a
continuacion, sefala las ventas y desventajas de un TLC.

Tabla 2

Ventajas y Desventajas de un TLC

Ventajas Desventajas

Reduccidén de barreras al comercio. No todos los sectores econémicos se
benefician de la misma manera.

Crean entornos comerciales mas | Algunos paises se ven obligados a
estables. modificar  politicas  comerciales,
productivas y educativas.

Crean entornos de inversion | Efectos negativos en las finanzas y
transparentes. resultados de las Pymes.

Facilitan y hacen mas econdmicas
las exportaciones de Dbienes y
servicios entre paises miembros.

Nota. Adaptado de (International Trade Administration, 2019) & (CELAG, 2018).
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En lo que respecta a vinculaciones o acuerdos entre naciones,
algunos términos que se emplean para distinguirlos son: alianza, acta final,

acuerdo, tratado, protocolo y pacto (Fondo Monetario Internacional, 2016).

Un acuerdo internacional hace referencia a un documento mediante el
cual un Estado u organizacion internacional asume obligaciones y adquiere
derechos ante otros en el ambito del derecho internacional (Ministerio de
Relaciones Exteriores, 2019). Adicionalmente, dichos acuerdos sirven para
establecer reglas especificas para la asociacion en areas especificas como
a) criterios de exencion de visa para los turistas de un pais que quieren viajar
a otro, b) entrada de productos libres de impuestos; también sirven para

sefalar posibles formas de cooperacion futura.

Un tratado internacional es un acuerdo que se celebra por escrito
entre dos o mas Estados o, entre Estados y otros sujetos como las
organizaciones internacionales y es regido por el Derecho Internacional
(Gobierno de Espania, 2016).

Los tratados internacionales de comercio son acuerdos establecidos
entre dos o mas paises para mejorar el intercambio comercial y las
relaciones econdmicas entre los mismos; ademas, las principales
caracteristicas de estos acuerdos son: a) acceso a mercados mas amplios,
b) acceso a un mayor numero de productos y servicios, c) competitividad, d)
desaparicion de las barreras comerciales entre dos o mas paises, e)
intercambio de tecnologia de un estado a otro (Instituto Europeo de
Posgrado, 2018). La tabla que se muestra a continuacion presenta los

distintos acuerdos comerciales que existen.
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Tabla 3

Tipos de Acuerdos Comerciales

Tipo de Acuerdo

Caracteristica

Acuerdo de alcance parcial

Acuerdo bilateral en materias arancelarias,
solo para un grupo de bienes.

Tratado de Libre Comercio

Tratado para la supresidon de barreras
comerciales dentro de una zona. Incluye
eliminacién o reduccion de aranceles en los
productos y acuerdos en materia de servicios.

Union Aduanera

Acuerdo entre dos o mas estados que adoptan
una postura comun frente al resto de paises.
Las fronteras comerciales se diluyen y el
bloque impone wuna tarifa comun a las
mercancias exteriores que entran a la union
aduanera.

Mercado Comun

Acuerdo mediante el cual se eliminan barreras
arancelarias, se establece un arancel comun
frente al exterior y permite el libre movimiento
de los factores de produccion (recursos
naturales, capital y recursos humanos).

Unién econdmica

Acuerdo que establece un mercado comun vy
sienta las bases en las politicas econémicas de
los paises de la zona.

Es la forma mas avanzada de integracion
economica.

Nota. Adaptado de (Instituto Europeo de Posgrado, 2018).

La siguiente tabla muestra algunos ejemplos de acuerdos comerciales, asi

como sus principales caracteristicas.
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Tabla 4

Ejemplos de acuerdos comerciales

Acuerdo Comercial

Caracteristica

Union Europea (UE)

Es una unién econdémica y monetaria
cuya asociacién economica y politica
es unica.

Esta conformada por 28 paises y
cubre gran parte de Europa.

Mercado Comun del Sur (Mercosur)

Proceso de integracion regional
instituido  por Argentina, Brasil,
Paraguay y Uruguay, cuyo principal
objetivo es propiciar un espacio
comun que genere oportunidades
comerciales y de inversiones.

Acuerdo de Libre Comercio
Norteamericano (Alena)

Zona de libre comercio conformada
por Estados Unidos, Canada vy
México. Entré en vigor en 1994 y es
una de las principales zonas de libre
comercio a nivel mundial.

Asociacion de Naciones del Sudeste
Asiatico (Asean)

Acuerdo de asociacion entre Brunei,
Camboya, Filipinas, Indonesia, Laos,
Malasia, Myanmar, Singapur,
Tailandia y Vietnam.

Nota. Adaptado de (Instituto Europeo de Posgrado, 2018).

1.4 ACUERDOS COMERCIALES DE ECUADOR

1.4.1 COMUNIDAD ANDINA DE NACIONES.

La Comunidad Andina de Naciones (CAN) es una forma de integracion

que sigue vigente; ademas, el convenio fue firmado el 12 de mayo de 1987

por Bolivia, Colombia, Ecuador, Peru y Venezuela, paises miembros de la

OMC (World Trade Organization, 2019). Cabe senalar que, a través del

Acuerdo de Cartagena, suscrito en 1969, se fijaron los objetivos de la

integracion andina, se definid su sistema institucional y se establecieron los
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mecanismos y politicas que deben desarrollarse por los o6rganos

comunitarios (Comunidad Andina, 2019).

También, es preciso mencionar que Venezuela ya no es miembro de

la CAN, los integrantes actuales de este bloque son Bolivia, Colombia,

Ecuador y Peru; mientras que, los paises asociados son: Argentina, Brasil,

Paraguay, Uruguay y Chile. Cabe sefalar que Argentina, Brasil, Paraguay y

Uruguay son todos paises miembros del MERCOSUR, lo que sugiere que la

CAN y el MERCOSUR tienen algun acuerdo comercial vigente (ver tabla 5).

Figura 2. Objetivos de la Comunidad Andina de Naciones

Promover el desarrollo
equilibrado y armonico de los
paises miembros en
condiciones de equidad
mediante la integracién y
cooperacion econémica y
social.

Facilitar la participacion de los
paises miembros en el proceso
de integracion regional, con

miras a la formacion gradual
de un mercado comun
latinoamericano.

Fortalecer la solidaridad
subregionaly reducir las
diferencias de desarrollo
existentes entre los paises
miembros.

Nota. Adaptado de (Comunidad Andina, 2019).

Acelerar el crecimiento y la
generaciéon de empleo
productivo para los habitantes
de los paises miembros.

Disminuir la vulnerabilidad
externa y mejorar la posicion
de los paises miembros en el

contexto econdmico
internacional.

Procurar un
mejoramientopersistente en el
nivel de vida de los habitantes

de la subregion.
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1.4.2 ACUERDOS COMERCIALES VIGENTES.

Cabe senalar que Ecuador es un pais miembro de la Organizacion
Mundial de Comercio (OMC) desde el 21 de enero de 1996 (Organizacion
Mundial de Comercio, 2019b). Ademas, Ecuador ha firmado y ratificado
diversos acuerdos comerciales y tratados internacionales. La tabla que se
muestra a continuacion revela los acuerdos comerciales que el pais

mantiene vigentes.

Tabla 5
Acuerdos Comerciales Vigentes de Ecuador
Acuerdo Paises Miembro Caracteristicas
Los principales objetivos
son: otorgar preferencias
Acuerdo de Alcance .g P .
. arancelarias 'y eliminar
Parcial de Ecuador — , .
. obstaculos no arancelarios,
Complementacion Guatemala .
. de modo que se facilite y
Econdmica .
expanda el comercio entre
ambas naciones.
Acuerdo que otorga
preferencias arancelarias y
elimina barreras no
Acuerdo de Alcance Ecuador — El )
. arancelarias para que se
Parcial Salvador o
facilite, expanda y
diversifiquen las corrientes
de comercio.
Acuerdo que otorga
preferencias arancelarias y
elimina barreras no
arancelarias para facilitar
Acuerdo de Alcance Ecuador — . . P . y
. ) dinamizar el comercio, de
Parcial Nicaragua
una forma que sea
compatible con las politicas
econdmicas de los
participantes.
Acuerdo de Ecuador — Chile | Acuerdo en el que 97% de
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Complementacion
Econdmica

productos se encuentran
libres de arancel y que
busca promover materias
como la ampliacién del
dialogo politico y social y la
cooperaciéon entre ambos.

Acuerdo de
Complementacion
Econdmica

Ecuador — Cuba

Acuerdo que busca
facilitar, expandir y
promover el comercio entre
ambos paises, asi como,
las operaciones asociadas
al comercio.

Acuerdo de
Complementacion
Econdmica

CAN —
MERCOSUR

Acuerdo que establece el
marco juridico e
institucional de
cooperacion e integracion
fisica y econdmica que
contribuya a la creacion de
un espacio econoémico que
facilite la libre circulacion
de bienes y servicios.

Acuerdo de Alcance
Parcial de Renegociacion

Ecuador — México

Acuerdo que incorpora el
sistema de integracion
establecido por el Tratado
de Montevideo, asi como
las preferencias
arancelarias y comerciales
que resulten de la
renegociacion.

Nota. Adaptado de (Federacién Ecuatoriana de Exportadores, 2019)

Respecto al Acuerdo de Complementacion Econdémica (No 32) con

Chile, es necesario hacer una aclaracion. Dicho acuerdo se firmo el 20 de

diciembre de 1994 y entr6 en vigencia el 1 de enero de 1995; desde que

empez6 el afo 2000, 97% de los productos se encontraban libres de

aranceles y, el 3% restante estaba excluido de los beneficios arancelarias

negociados en el Acuerdo de Complementacion Econdmica.
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En el aino 2005, en el mes de septiembre ambos paises iniciaron
negociaciones bilaterales para profundizar el acuerdo y en marzo de 2008
firmaron el Acuerdo de Complementacién Econdémica No 65 (que entré en
vigencia el 25 de enero de 2010), acuerdo que profundiza algunos temas
como: a) obstaculos técnicos al comercio, b) normas sanitarias, ¢) normas de
origen y asuntos aduaneros y; se incorporé un capitulo de solucion de
controversias distinto al anterior, con nuevos y mas completos
procedimientos (Subsecretaria de Relaciones Econdmicas Internacionales,
2017).

Adicionalmente, en enero de 2010 también se firmé un Acuerdo de
Asociacion Estratégica entre ambas naciones; este acuerdo busca promover
temas como la profundizacion y ampliacion del dialogo politico y social, la

cooperacion y la cultura.

Por otra parte, Ecuador también tiene un acuerdo comercial con la
Union Europea (UE). En marzo de 2010, finalizaron las negociaciones del
Acuerdo Comercial entre la UE, Colombia y Peru, bajo la presidencia de
Espafia; dicho convenio se firmd en el afo 2012 y se aplico de forma
provisional con Peru desde enero de 2013 y con Colombia desde agosto del
mismo afio. Ademas, el tratado en cuestion, segun su articulo 329 preveé la
posibilidad de que los otros paises de la CAN se adhieran al convenio; de
hecho, en el aio 2013 Ecuador solicitd reanudar las conversaciones con la

UE, las mismas que finalizaron en julio de 2014 (Gobierno de Espafia, 2018).
En resumen, en noviembre de 2016 se firmé el Protocolo de Adhesidn
de Ecuador al Acuerdo Comercial entre la UE, Colombia y Peru, texto que

fue aprobado por el Parlamento Europeo en diciembre de ese afo vy, en
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enero de 2017, el tratado se aplica provisionalmente (Gobierno de Espania,
2018).

Los principales beneficios del Protocolo de Adhesion al Acuerdo
Comercial entre la UE, Colombia y Peru, para Ecuador son: a) disminucion
de precios de importaciones en 19%, especificamente, los precios de los
juguetes bajaron 51%, los de los cereales 35%, los de medicinas 16%, los de
abonos para la agricultura 13% y los de los vehiculos 9%; b) mayor volumen
comerciado, el cual aumentd 23% (Camara de Comercio de Guayaquil,
2018).

Adicionalmente, el acceso al mercado para los exportadores mejoro
sustancialmente; en el caso de Ecuador, 60% de las lineas arancelarias, a la
entrada en vigor del Protocolo de Adhesion al Acuerdo, fueron liberalizadas;
cabe recalcar que en el caso de productos agricolas se exonero 44% de las
lineas arancelarias; mientras que en los productos industriales se liberé 61%

de aranceles y en productos de pesca el 100% (Gobierno de Espaia, 2018).

La tabla y figura que se muestran a continuacion, resumen los

acuerdos comerciales vigentes o ratificados por Ecuador.

Tabla 6
Acuerdos Comerciales Vigentes de Ecuador - Resumen
Tipo de Acuerdo Denominacion / Fecha de Suscripcién
Participantes
Uniones Aduaneras CAN 26 de mayo de 1969
Acuerdos Multilaterales Miembros de la OMC 21 de enero de 1996
Acuerdos de Libre Adhesién al Acuerdo 12 de diciembre de
Comercio Comercial con la UE 2014
Acuerdos Comerciales Guatemala 15 de abril de 2011
Preferenciales Chile 10 de marzo de 2008
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CAN - MERCOSUR 18 de octubre de 2004
México 30 de abril de 1983

Nota. Adaptado de (Sistema de Informacion sobre Comercio Exterior, 2019).

Figura 3. Acuerdos Comerciales vigentes de Ecuador

-Acuerdo de Cartagena (CAN)

-Sistema Generalizado de Preferencias con Japon

-Sistema Generalizado de Preferencias con Suiza

-Sistema Generalizado de Preferencias con Canada

-Sistema Generalizado de Preferencias con Noruega

-Sistema Generalizado de Preferencias con Turquia

-Sistema Generalizado de Preferencias con la UE

-Acuerdo de Complementacién Econdmica: Guatemala - Ecuador
-Convenio de Complementacién del Sector Automotor: Colombia, Ecuador y Venezuela
-Sistema Global de Preferencias Comerciales entre Paises en Desarrollo
-Acuerdo Regional de Apertura de Mercados: Ecuador, Panamad, México
-Acuerdo de Alcance Parcial: Ecuador - México

-Acuerdo de Complementaciéon Econdmica: Ecuador - Cuba

-Acuerdo de Complementacion Econdmica: Ecuador - Chile

-Acuerdo de Complementaciéon Econmdmica: Mercosur - CAN

-Acuerdo Regional relativo a la Preferencia Arancelaria Regional: Ecuador - Argentina,
Brasil, Chile, México, Paraguay, Cuba, Uruguay y Panama
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Nota. Tomado de (Ministerio de Produccion, Comercio Exterior, Inversiones y Pesca, 2019).

Por otra parte, hay paises con los que Ecuador ha negociado y
suscrito el acuerdo, pero aun no entra en vigencia, esos paises son Noruega,
Islandia y Suiza; paises miembros del EFTA (European Free Trade
Association) por sus siglas en inglés; de hecho, Ecuador suscribié un
Acuerdo de Libre Comercio, el 25 de junio de 2018 con el EFTA y otro con
Reino Unido el 15 de mayo de 2019; siendo los acuerdos comerciales mas
recientes suscritos por el pais (Sistema de Informacion sobre Comercio
Exterior, 2019).

1.5 PROCESO DE INTEGRACION COMERCIAL

Un proceso de integracion comercial se construye con base en
algunos criterios como el establecimiento de una red de acuerdos
econdmicos que contribuyan al crecimiento en el intercambio comercial entre
paises 0 bloques de paises; por lo que la integracion comercial puede
definirse como el porcentaje de exportaciones intrarregionales respecto a las
exportaciones totales de la region (Gonzalez, 2017).

Los primeros tedricos de la integracion econdmica la relacionaron con
la apertura comercial y, sefialaron que bajo un modelo de integracién
economica se superan las barreras que impiden el 6ptimo desempefio de las
economias; de igual manera, sefialaron que la integracion econdmica es un
proceso que involucra los aspectos economico y social y pone fin a las
barreras que impiden un desarrollo adecuado de las actividades econdémicas.

Otros académicos indicaron que la integracion economica es una
oportunidad para que las naciones se nivelen entre si, ya que crea la
oportunidad de que los precios de los factores de produccion y de
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mercancias similares se equilibren, lo que lleva a que se cree un mercado
comun con libre movilidad de factores de produccién, bienes y servicios
(Ortiz, Gonzélez, & Sanchez, 2019).

Hay que resaltar que uno de los primeros tedricos desarroll6 la teoria
de integracion econdOmica, que sugiere que la integracion economica
involucra cinco niveles de integracion; la siguiente figura da a conocer dichos

niveles.

Figura 4. Niveles de Integracion Econdémica

Creacion de una zona o area de libre comercio.

Unién aduanera.

Mercado comun.

Creacion de una unidon econdmica.

Implementacion de una comunidad econdmica o integracion econdmica total.

Nota. Adaptado de (Ortiz, Gonzélez, & Sanchez, 2019).

Por otra parte, las principales caracteristicas de los procesos de
integracion son: a) los estados que se juntan suelen ser estados soberanos,
b) los Estados llevan a cabo el proceso integracién voluntariamente, c) el
proceso debe ser gradual, es decir, debe llevarse a cabo por etapas, d) las

etapas son cada vez mas profundas y dispersas, por lo que el proceso debe
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ser progresivo y convergente, e) el proceso de integracion inicia con
acercamientos econdmicos, sin embargo, conforme avanzan las
negociaciones, se incluyen temas sociales, culturales, juridicos y politicos
(Pontificia Universidad Catolica del Ecuador, 2019).

La figura que se muestra a continuacion da a conocer el procedimiento

mediante el cual se celebran los tratados o acuerdos internacionales.

Figura 5. Celebracion de acuerdos internacionales

Adopcidn del

Autenticacion
texto

Negociacion

Depdsito Consentimiento Ratificacion

Registroy
Publicacién en la
ONU

Promulgacién
del Tratado

Nota. Adaptado de (Guerra, 2017).

En la fase de negociacion, las partes exponen su punto de vista, esta
fase es la mas larga, dura afios y deben determinarse el objeto, fin y
contenido del tratado y termina con la Adopcién del Texto del Tratado;
adoptar el texto equivale a consentir su relacién definitiva por parte de todos
los estados miembros; en la etapa de la autenticacion, los negociadores

autentican como definitivo el texto del tratado y lo suscriben para constancia,
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ademas, en esta fase los representantes pueden formular reservas; al
momento de ratificar el tratado, el érgano competente de un Estado aprueba
el tratado, con base en el proceso constitucional interno y se desarrolla la
Carta de Ratificacion.

En la fase de consentimiento, los participantes deciden, de forma
definitiva, si desean o no ser parte del tratado; por otra parte, el depdsito es
mas que todo una formalidad, pues se entrega la documentacion a los paises
firmantes y, una vez llevado a cabo el depdsito, los participantes deben
expedir el tratado con el caracter de ley nacional; finalmente, se debe
registrar el tratado, pues, es obligatorio al menos entre paises miembros de
la ONU, por lo que es requerido remitir el texto del tratado a la Secretaria
General de la ONU para su registro y publicacion en el Anuario de la
Organizacion (Guerra, 2017).

Adicionalmente, es preciso mencionar que existe un decalogo para la

integracion regional; los diez principios se muestran en la figura 5:

Figura 6. Decalogo para la Integraciéon Econdémica
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El proceso de integracion
debe tener una vocacion

regional.

No hay un modelo Unico ni
privilegiado de integracion.
La flexibilidad en el disefio
es un factor muy
importante.

Como punto de partida, es
recomendable tener una
agenda comun para el corto
plazo.

La integracion debe
construirse considerando
los componentes
subregionales.

Se requiere compromiso y
voluntad politica de
converger hacia un espacio
regional integrado.

La integracion debe
apoyarse, en gran medida
en la sociedad civil.

Es necesario consolidar la
integracién como una
Politica de Estado.

Es muy necesaria la
convergencia entre los
diversos esquemas de

integracion, sin embargo, es
un proceso gradual.

Las cadenas de valor y
politicas que permitan el
impulso de las mismas
pueden constituir un
instrumento de integracidn
regional muy fuerte.

Un distintivo de la
integracién debe ser la
igualdad.

Nota. Adaptado de (CEPAL, 2014).

1.6 ALIANZA DEL PACIFICO

La Alianza del Pacifico surgié como un bloque regional en el afio 2011
y esta integrado por Chile, Peru, Colombia y México; este grupo busco
fomentar la integracion comercial por medio del crecimiento, desarrollo y
competitividad de las economias en los paises miembros, basandose en los
pilares del: libre comercio, estabilidad fiscal, libre flujo de capitales foraneos y
el Estado de Derecho (Gonzalez, 2017).

Este modelo de integracién fue propuesto por Alan Garcia, en ese

entonces, presidente de Peru; en el 2012 se formalizd con la firma del
Acuerdo Marco, que tom6 en consideracion la declaracion y plante6 los
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derechos y obligaciones de Marrakech, el Tratado de Montevideo y los
acuerdos de libre comercio que existian entre los actuales miembros; de
modo que, la iniciativa se llevd a cabo condicionada por tres objetivos que se
muestran en la siguiente figura (Vargas-Alzate, 2019).

Figura 7. Objetivos de la Alianza del Pacifico

La construccion de un drea de integracion profunda para avanzar
progresivamente hacia la libre circulacion de bienes, servicios, capitales y
personas.

Impulsar un mayor crecimiento, desarrollo y competitividad de las
economias de las partes, con miras a lograr mayor bienestar, superar la
desigualdad econdmica y la inclusién social de sus habitantes.

Convertirse en una plataforma de articulacidon politica, de integracion
econdmica y comercial, y de proyeccion al mundo con énfasis al Asia -
Pacifico.

Nota. Adaptado de (Vargas-Alzate, 2019).

Una vez creada la Alianza del Pacifico, los estados miembros
buscaron un nuevo proyecto regional que a) se desmarque de los tipicos
modelos de integracion regional y del regionalismo limitado a simples areas
de libre comercio, b) defina un horizonte geografico de proyeccion
internacional (Asia — Pacifico) compartido por los cuatro paises miembros, c)
se guie por un concepto de regién marcado por la afinidad ideolégica mas
que por la proximidad geografica (Chaves, 2018).
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De manera analoga, la Alianza del Pacifico (AP), se refiere a un
proceso de integracion econdmico - comercial dinamico para América Latina
dado que los paises miembros de la AP equivalen al 36% del Producto
Interno Bruto (PIB) de América Latina y el Caribe y forman un mercado de
aproximadamente 214 millones de personas (Garcia-Pérez, Galvez-
Abarracin, & Maldonado-Guzman, 2016).

Cabe senalar que las metas de la AP son flexibles, pues ser miembro
no implica que cada miembro no pueda negociar acuerdos de integracion
con otros bloques; de hecho, no existe un arancel externo comun, no hay
una moneda comun y se respetan las agendas y proyectos individuales
(Chaves, 2018).

La AP se cimienta ademas en condiciones e intereses politicos de sus
miembros, como: a) disponer de costas y puertos maritimos importantes
sobre la costa del Pacifico, b) tener una relacion politica y econdmica con
Estados Unidos, c) insertarse en nuevos mercados internacionales, sobre
todo en paises de Asia (Garcia-Pérez, Galvez-Abarracin, & Maldonado-
Guzman, 2016).

Por otra parte, la AP desarrolla una agenda activa y multidimensional
de cooperacion que sugiere una profunda integracion en la que la dimension
comercial no es suficiente por lo que la cooperacion en otros ambitos es un
factor clave; de hecho, en la agenda de la AP se incluyeron cuatro areas
sensibles en las que se espera que sus miembros cooperen: a) medio
ambiente y cambio climatico, b) innovacion, ciencia y tecnologia, c¢) apoyo a
las pequernias y medianas empresas (PYMES), d) desarrollo social (Chaves,
2018).
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Otros temas que estan en la agenda de la AP son: a) avances en
temas migratorios: eliminacion de visa de turismo para que ciudadanos de
Peru y Colombia puedan visitar México, asi como la exoneracion de visas de
negocios hasta por 180 dias en los cuatro paises; b) avances en temas
financieros: creacion de una plataforma de integracion de mercados
bursatiles entre los cuatro paises; c) avances en temas educativos:
implementacion de una plataforma de movilidad académica para promover
intercambios de estudiantes universitarios y docenes; d) avances en temas
de sostenibilidad ambiental: suscribir el Acuerdo para el Establecimiento del
Fondo de Cooperacion y la Red de Investigacion Cientifica en Materia de
Cambio Climatico (Chaves, 2018).

Los principales resultados que ha obtenido la AP son: a) aumento en
el movimiento de turistas intra-Alianza, b) flujo comercial apreciable que
superd los USD $ 600 mil millones en exportaciones y USD $ 550 mil en
importaciones (Vargas-Alzate, 2019).

Los miembros de la AP buscan incentivar el intercambio comercial
mediante la eliminacion de barreras arancelarias, promoviendo un modelo de
apertura basado en la liberalizacion y, para ello, trabajan en pos de una
liberalizacibn ampliada que busca fortalecer los vinculos comerciales con

Asia del Pacifico y los Estados Unidos (Gonzalez, 2017).

La siguiente tabla muestra las relaciones comerciales de cada pais
miembro de la AP.
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Tabla 7

Acuerdos comerciales los paises miembros de la Alianza del Pacifico

Pais

Tipo de
Acuerdo
Comercial

Socio Comercial

Chile

TLC

Hong Kong
Tailandia
Vietnam
Malasia
Turquia

Austria

Japon
Colombia

Peru

Panama

China

Nueva Zelanda
Singapur
Brunei
Asociacion Europea de
Comercio (AELC)
Estados Unidos
Corea del Sur
Unién Europea
Costa Rica

El Salvador
Nicaragua
Guatemala
Honduras
México

Canada
Mercosur

Libre

PTA

Ecuador
India
Venezuela
Argentina
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Bolivia

México

TLC

Estados Unidos
Canada

Costa Rica

El Salvador
Guatemala
Honduras
Nicaragua
Panama

Peru

Bolivia

Chile

Uruguay
Colombia
Unién Europea
AELC

Israel

Japon

PTA

Mercosur
Argentina
Brasil
Panama
Paraguay
Ecuador

Peru
(Miembro de
la CAN)

TLC

Unién Europea
Japon

Costa Rica
Panama
México

Corea del Sur
China

AELC
Singapur
Canada

Chile

Estados Unidos
Tailandia
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Mercosur

PTA

Venezuela

Colombia
(Miembro de
la CAN)

TLC

Chile

Unién Europea
AELC

Canada
Estados Unidos
México

El Salvador
Guatemala
Honduras

PTA

Venezuela

Ecuador

Mercosur

Panama

Costa Rica
Nicaragua
Comunidad del
(CARICOM)

Caribe

Nota. Adaptado de (Gonzalez, 2017).
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CAPITULO 2: METODOLOGIA

2.1 DISENO METODOLOGICO

El proyecto en cuestion empled el método deductivo, puesto que se
parti6c de un tema general como la integracién regional y se enfoco
especificamente en las ventajas de la unién de Ecuador al bloque regional
conocido como Alianza del Pacifico.

Ademas, el alcance de la presente investigacion es descriptivo dado
que se definieron diversos conceptos como acuerdos comerciales,
integracion regional y balanza comercial; también se dio a conocer el
propdsito de los acuerdos comerciales vigentes de Ecuador y; se dio a
conocer los principios, objetivos de la Alianza del Pacifico, asi como, las

relaciones comerciales de los paises miembros.

El enfoque empleado es cuantitativo y cualitativo, las técnicas
utilizadas fueron la revision bibliografica y la entrevista a expertos en
economia. Mediante la revision bibliografica, se llevdé a cabo un analisis de
diversos articulos académicos sobre las ventajas y desventajas de ser un
Estado miembro de la Alianza del Pacifico; también se examinaron diversos
articulos de entidades ecuatorianas como la Camara de Comercio de

Guayaquil y el Banco Central del Ecuador.

Ademas, se analiz6 la evolucién de la balanza comercial no petrolera
de los miembros de la Alianza del Pacifico para conocer el impacto de
pertenecer a dicha alianza en el comercio exterior. Por otra parte, a través de
las entrevistas a tres expertos en economia, se consulté si Ecuador debe
formar parte de la alianza, asi como los beneficios e impacto en la economia

ecuatoriana de pertenecer a este bloque comercial.
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2.2 VARIABLES DE INVESTIGACION

Las variables que intervienen en la presente investigacion se
clasificaron en independiente y dependientes. La tabla que se muestra a
continuacion contiene la operacionalizacion de las variables, donde se indica
la variable, el tipo de variable (independiente o dependiente), la definicion de
las variables, indicadores de las variables y las técnicas de medicidon
empleadas para medir las variables.

Tabla 8

Operacionalizacion de las Variables

. . e e s . Técnica de
Variable Tipo Definicion Indicadores . s x
a P Medicion
Incremento Inversion.
de los Tasas de interés.
. ingresos Nivel de .
Crecimiento ) g. y Revision
g Independiente | mejora del consumo. D
Econdmico . : . Bibliografica.
nivel de vida Politicas
de la gubernamentales.
sociedad.
Convenio Relaciones
referente a la comerciales. .
Acuerdo . . Revision
. Dependiente | actividad de Aranceles. D g
Econdmico . : Bibliografica
comercio Intercambio
comercial.
Diferencia Balanza
entre las comercial
exportaciones petrolera.
Balanza . e Balanza Revision
. Dependiente | . . . D g
Comercial importaciones comercial no Bibliografica.
de un pais. petrolera.
Balanza
comercial total.

Nota. Elaboracion Propia
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2.3 PARTICIPANTES

Los participantes de esta investigacion fueron los tres expertos en
economia que se entrevistaron. Los expertos en economia seleccionados
son economistas de profesion, tienen titulos académicos de cuarto y quinto
nivel y son analistas econdmicos que dan a conocer su punto de vista en

diversos medios.

2.4 PROCEDIMIENTO

El procedimiento seguido fue: a) revision de articulos académicos y de
entidades gubernamentales sobre las ventajas para Ecuador de ser parte de
la Alianza del Pacifico y mencion de la mismas; b) acceder al sitio web del
Banco Central o de la entidad encargada de registrar las cuentas nacionales
de cada pais miembro de la AP para obtener los datos de exportaciones e
importaciones, asi como el saldo de la balanza comercial; c) analisis de la
balanza comercial total y no petrolera anual de los miembros de la AP en el
periodo 2012 - 2019 para conocer la evolucion del comercio exterior de
dichas naciones, cabe sefalar, que en el periodo 2019 se analizara la
balanza comercial del primer semestre (enero a junio); d) elaboracion de las
preguntas dirigidas a los expertos en economia; e) entrevista con los
expertos en economia; f) transcripcidon de las entrevistas. La siguiente figura

resume el procedimiento seguido.
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Figura 8. Procedimiento

Revision de articulos académicos y de entidades

gubernamentales para conocer las ventajas de unirse
ala AP.

Acceder a sitios web de entidades econdmicas vy
financieras de los paises miembros de la AP.

Andlisis de la balanza comercial total y no petrolera
de cada miembro de la AP.

Elaboracion de las preguntas dirigidas a los expertos
en economia.

Entrevistas con los expertos seleccionados y
transcripccion de las mismas.

Nota. Elaboracion propia.

47



CAPITULO 3: ANALISIS DE RESULTADOS

3.1 ANALISIS DE ARTICULOS ACADEMICOS

Como denominadores comunes en materia de beneficios de
pertenecer a la Alianza del Pacifico se podria considerar la libre circulacion
de bienes, servicios y personas entre los paises miembros, pues la AP esta
abierta al libre comercio y cuenta con ventajas en los sectores agricola,
automotriz, minero, pesquero y energético; asi también, mayor flujo de
inversion extranjera directa; y tener crecimiento de las exportaciones (Asanza,

Cajamarca, & Pilozo, 2018).

Otros beneficios en los campos econdmico y social son a) acceso a
recursos para disminuir el impacto de desastres naturales ya que los paises
miembros tienen la posibilidad de utilizar un bono denominado Bono
Catastrofico Regional para Gestion de Riesgo; b) nuevas fuentes de
financiamiento, ya que los miembros participan en un Fondo de Capital
Emprendedor; c) acceso a becas para estudiantes de diversas carreras; d)
investigacion y desarrollo, pues los docentes reciben fondos que deben
emplear en el desarrollo de diversos proyectos; e) fomento a la innovacion
(Arévalo, 2014)

En el caso especifico de Ecuador, es preciso sefalar que 19%
de las exportaciones de este pais van dirigidas a los cuatro miembros de la
AP; ademas, dentro de este bloque Ecuador comercia mas con Chile (8%) y
Peru (6%). Por otra parte, los miembros de la AP reciben cerca de 20 veces
mas inversidon que Ecuador y el comercio no petrolero (exportaciones no
petroleras + importaciones no petroleras) dobla al de Ecuador, por lo tanto,

Ecuador accedera a mayor |IED; ademas, otro beneficio para Ecuador seria
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el desarrollo potencial del sector industrial al compartir tecnologia y capital
humano con los demas paises del bloque (Camara de Comercio de
Guayaquil, 2018)

Figura 9. Indicadores de Comercio 2011 — 2017

$ 1,000,000
$ 800,000 773,559
wv
£ $6
§ $600,000
€ 424,952 415,328
2 $400,000
-
176,518
$ 200,000 132,733 8 8
8.co 7:41
. 45595 5,395
$0
Chile Pery Colombia Ecuador
B Volumen de comercio no petrolero M Inversion Extranjera Directa

Nota. Tomado de (Camara de Comercio de Guayaquil, 2018).

Como se aprecia en la figura anterior, Colombia y Peru superan por
poco mas del doble al comercio no petrolero ecuatoriano; mientras que Chile
lo supera por poco mas del triple; asimismo, los paises miembros reciben
mayor inversion extranjera directa que Ecuador. Con base en los datos de la

figura 10, se recomienda a Ecuador unirse lo mas pronto posible a la AP.
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3.2 RESULTADOS DE LAS ENTREVISTAS
En el cuadro que se presenta a continuacion se resume los principales

hallazgos de las entrevistas a los tres economistas seleccionados.

Figura 10. Resumen de Entrevistas

Christian Idrovo Segundo Camino Leslie Rodriguez

e Ecuador debe ser e Ecuador si debe e Ecuador debe
parte de la unirse a la Alianza pertenecer a la
Alianza del del Pacifico. Alianza del
Pacifico. e El principal Pacifico.

e Se beneficiaran beneficio para e El principal
los sectores: Ecuador es las beneficio es que
industrial y relaciones permite sostener
empresarial. comerciales con la dolarizacion.

e Atrae Inversion paises de Asia. ¢ Diversifica la
Extranjera canasta de
Directa. exportacion.

Uno de los expertos en economia que se entrevistd fue el economista
Christian Idrovo, docente universitario y analista econédmico. El comenté que
Ecuador debe unirse a la Alianza del Pacifico lo mas pronto posible; en estos
momentos es una obligacion para el pais pertenecer a este bloque pues
genera promocion de negocios entre los paises miembros de la alianza; se
puede usar insumos de paises miembros, lo que beneficiaria al sector
industrial, al empresarial y, en general, a la economia del pais; rompe
barreras arancelarias y facilita las exportaciones por medio de un acuerdo

que permitira intercambiar cerca del 92% de productos sin aranceles.
Ademas, dado que Ecuador no es un pais que puede imprimir dinero,

necesita inyeccion de dinero via inversion extranjera directa, no a través de

financiamiento ni préstamos, pues estos han incrementado el riesgo pais.
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Asimismo, con los acuerdos se pueden crear lazos estratégicos entre
distintos sectores, ingresan dolares, incrementan las exportaciones, la
industria y los sectores no tradicionales generan una mayor oferta y se crea
mayor demanda. No pertenecer a la Alianza del Pacifico genera una
economia cerrada como la de Cuba o Venezuela. En sintesis, ser parte de la
AP seria muy positivo para Ecuador, por el tema de la eliminacién de visas y

los beneficios econdmicos antes mencionados.

Otro entrevistado fue el economista Segundo Camino, Director
Nacional de Investigacion y Estudios de la Superintendencia de Companias
del Ecuador. El también sefialé6 que Ecuador si debe pertenecer a la Alianza
del Pacifico e indicé que los principales beneficios para Ecuador serian,
relaciones comerciales con México, Chile y paises de Asia, impulso de las
exportaciones no tradicionales, entrada de divisas, transferencia de

conocimiento para industrias y empresas exportadoras e importadoras.

La ultima persona que se entrevistd fue la economista Leslie
Rodriguez, docente universitaria y analista economica. Ella comentd que
Ecuador debe pertenecer a la AP. También sefial6 que para un pais es
importante firmar la mayor parte de acuerdos comerciales con el mayor
numero de paises, pues el intercambio comercial a la larga trae riqueza a un
pais; pese a esto, se debe tener cuidado con algunos paises como Estados
Unidos que ha decidido tomar una politica internacional proteccionista que
lleva a que la economia mundial se desacelera. Por otra parte, hay paises
deseosos de hacer intercambios comerciales y se debe buscar nuevos

mercados y clientes, sobre todo Ecuador.

La Alianza del Pacifico permite a Ecuador entrar, no solo a los
mercados de los paises miembros, también sirve para conectarse con paises

observadores, como los paises de la costa de Asia o Europa. Por otra parte,
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los beneficios para Ecuador serian: a) encontrar nuevos mercados, b)
diversificar la canasta de productos de exportacion, pues Ecuador lleva vario
tiempo exportando los mismos productos, no ha exportado nada nuevo; lo
mas reciente fueron las flores en la década de los noventa; c) sostener la
dolarizacion, por el ingreso de nuevas divisas, o que ayuda a mantener una
balanza comercial positiva, dado que ingresan ddlares y salen menos; d)
relajacion de politicas arancelarias e importar; sin embargo, el pais deberia
importar bienes de capital para adquirir tecnologia de punta.

Por otra parte, si Ecuador no se une a la AP, le tocaria, por cuenta
propia, relacionarse con cada pais, lo que lleva mas trabajo y tiempo; incluso
Ecuador deberia ponerse en fila para tener acuerdos comerciales con
algunos paises; sin embargo, al pertenecer a un grupo, las grandes
potencias le dan mayor prioridad. Sin embargo, dado que Ecuador es un pais
pequefio, no es atractivo de manera comercial para algunos paises, lo que

quita incentivos para hacer acuerdos comerciales.

Ademas, la economista entrevistada también se refiri6 a posibles
limitantes y desventajas; de hecho, indico que una limitante esta ligado al
tema de las regulaciones como patentes o temas de propiedad intelectual,
por lo que, Ecuador debe regular y trabajar el tema de peliculas piratas o
software gratis que se consigue en sitios poco formales.

Otra desventaja es que algunos sectores, como el agricola pueden
verse afectados econdmicamente, pues se deben eliminar las medidas
proteccionistas ya que, al firmar un acuerdo comercial no solo se colocan
exportaciones, también se debe recibir importaciones; por lo que se requiere
ser productivos y eficientes; algunas recomendaciones son invertir en

maquinaria, tecnologia y educacion, que en el largo plazo se convierten en
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beneficios para las pequefias y medianas empresas (PYMES) y, a la larga se

convierten en beneficios de los acuerdos comerciales (Rodriguez, 2019).

En este punto, es preciso mencionar que con base en los resultados
obtenidos en el analisis de articulos académicos y de las entrevistas a los
economistas, se determinaron las ventajas y desventajas para Ecuador de
pertenecer a la AP. Ver Figura 11.

Figura 11. Ventajas de Desventajas de pertenecer a la Alianza del Pacifico

VENTAIJAS DESVENTAJAS

-Eliminacion de barreras -Regu|aciones en temas de

arancelarias en el 92% de los| patentesy propiedad intelectual.

roductos. . .
P -Eliminacién de barreras

-Impglsa exportaciones no | proteccionistas del sector
tradicionales. agricola.

-Relaciones comerciales con Asia.
-Ingreso de divisas.

-Creacion de lazos estratégicos
en diversos sectores.

-Sostenimiento de Ila
dolarizacion.

-Aumento de eficiencia.

Nota. Elaboracidn propia
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3.3 ANALISIS DE LA BALANZA COMERCIAL

3.3.1 PERIODO 2012 - 2018.

En las tablas 9, 11, 13 y 15, se presenta el saldo de la balanza
comercial total (petrolera y no petrolera) anual de los paises miembros de la
Alianza del Pacifico, es decir, Peru, Colombia, Chile y México en el periodo
2012-2018; mientras que en las tablas 10, 12, 14 y 16 se muestran los
componentes y saldos de la balanza comercial no petrolera de los paises

mencionados anteriormente, en el mismo periodo sefalado.

Tabla 9

Balanza Comercial Total de Peru

PERU

ANO X M SALDO

2012| $47.411| $41.018| $6.393
2013| $42.861| $42.356 $505
2014| $39.533| $41.042| -$1.509
2015| $34.414| $37.331| -$2.917
2016| $37.020| $35.132| $1.888
2017 | $45.422| $38.722| $6.700

2018 $49.066 $41.870 $7.196
Nota. Unidad: millones de ddlares. Adaptado de (Banco Central de Reserva del Peru, 2019).

Como se aprecia en la tabla anterior, en el afo 2012 la balanza
comercial peruana presentd superavit, es decir, las exportaciones fueron
mayores que las importaciones; en el ano 2013 también hubo una balanza
comercial superavitaria pero este superavit fue mucho menor que el del
periodo 2012. Por otra parte, en los periodos 2014 y 2015 la balanza
comercial peruana fue deficitaria; sin embargo, en el periodo 2016, la
balanza comercial volvio a ser superavitaria y esta tendencia se mantuvo en
los periodos 2017 y 2018, afios en los que el superavit sigui6 aumentando,
de hecho, en el 2017 se superd el superavit del afo 2012.
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Tabla 10

Balanza Comercial No Petrolera de Pert

PERU
CONCEPTO/PERIODO 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018
PRODUCTOS TRADICIONALES $ 30874 |$ 26282 |$ 23123 |$ 21.130|$ 23924 |5 30168 |$  31.599
PRODUCTOS NO TRADICIONALES S 10919 | $ 10925|$ 11511 |$ 10744|$ 10.640|$ 11574 |$  13.090
OTROS S 277 | $ 143 | $ 165 | $ 151 | $ 143 | $ 152 | $ 150
TOTAL EXPORTACIONES NO PETROLERAS | $ 42070 |$ 37350 |$ 34799 |$ 32.025|$ 34707 |$ 41.894 |5 44.839
BIENES DE CONSUMO S 8.252 | $ 8.844 | $ 8.900 | $ 8.754 | $ 8514 | $ 5.832|$ 5.823
INSUMOS $ 13388 |$ 13.074 |$ 13.043 |$ 12239|$ 11321 S 12513 (S  13.922
BIENES DE CAPITAL $ 13347 |$ 13663 |$ 12912 |$ 12,002 |$ 11112 |$ 11317 |$ 11.642
ADMISION TEMPORAL $ 734 | $ 648 | $ 326 | $ 364 | $ 216 | $ 387 | $ 312
ZONAS FRANCAS $ 140 | $ 233 | $ 217 | S 207 | S 212 | S 212 | $ 212
PRINCIPALES ALIMENTOS $ 2528 | $ 2372 | $ 2459 | $ 2236 | $ 2.166 | $ 2553 | $ 2.542
TOTAL IMPORTACIONES NO PETROLERAS | $ 38389 |$ 38834 (S 37857 (S 35802 (S 335415 32.814|$ 34.453
BALANZA COMERCIAL NO PETROLERA | $ 3.681 |-$ 1.484 |-$ 3.058 |-$ 3.777 | $ 1.166 | S 9.080 | $ 10.386

Nota. Unidad: millones de ddlares. Adaptado de (Banco Central de Reserva del Peru, 2019).

Como se aprecia en la tabla anterior, la balanza comercial no petrolera
de Peru presento superavit en los periodos 2012, 2016, 2017 y 2018; en los
ultimos periodos, el superavit fue creciendo. Estos datos sugieren que las
industrias peruanas no petroleras, estan evolucionando y cada vez tienen
mas participacion en las exportaciones de este pais, asi como en su

crecimiento econémico.

Por otra parte, cabe senalar que las exportaciones de productos
tradicionales y no tradicionales son los que han tenido mayor participacion en
las exportaciones no petroleras de Peru, mientras que, los bienes que mas

importa Peru son los insumos y los bienes de capital.

Es preciso mencionar que Peru tiene acuerdos comerciales con
diversos paises a nivel mundial, lo que sugiere que no solo la Alianza del
Pacifico influyd en el crecimiento de las exportaciones y en el superavit de la

balanza comercial no petrolera.
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Tabla 11

Balanza Comercial Total de Chile

CHILE
ANO X M SALDO
2012| $78.063| $75.455| $2.608
2013| $76.770| $74.755| $2.015
2014 $75.065 $68.599| $6.466
2015 $62.035 $58.609| $3.426
2016| $60.718| $55.855| $4.864
2017 $68.859 $61.500| $7.359
2018| $75.452| $70.783| $4.669

Nota. Unidad: millones de délares. Adaptado de (Banco Central de Chile, 2019).

Como se aprecia en la tabla anterior, la balanza comercial de Chile ha

estado en superavit durante todo el periodo escogido, esto es de 2012 a

2018. Cabe senalar que los periodos en los que el superavit fue mas alto son

2017 y 2014. EIl superavit en la balanza comercial chilena indica que el

comercio exterior aporta positivamente al PIB y al crecimiento econémico de

Chile.
Tabla 12

Balanza Comercial No Petrolera de Chile

CHILE
CONCEPTO/PERIODO 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018
MINERIA $ 46.260 | $ 43.700 | $ 40437 |5 32340|$ 30698 |S 37199 |$ 39.923
AGROPECUARIO, SILVICOLA Y PESQUERO | $ 5.019 | $ 5.647 | $ 5.621 | $ 5.194 | $ 5.882 | $ 5.742 | $ 6.416
INDUSTRIALES $ 26784 | S  27.422|$ 29.007 |$ 24502 |$ 24138 |5 25918 S 29.114
TOTAL EXPORTACIONES NO PETROLERAS | $ 78063 |5 76769 |$ 75.065|S 62.036 (S 60.718 S 68.859 [$  75.453
BIENES DE CONSUMO $ 19.706 | $ 21.028 |$ 19431 |$ 17862 |5 17798 |$ 20647 |$  22.488
BIENES INTERMEDIOS $ 43218 |$ 41357 |5 38829 |5 31198 |$ 28277 |$ 30998 |$ 37.204
BIENES DE CAPITAL $ 17.168 | $ 16968 |$ 14592 |$ 13328 |$ 13301 |$ 13614 S 15312
TOTAL IMPORTACIONES NO PETROLERAS | $ 80.092 |$ 79353 |$ 72.852|$ 62.388|$ 59.376 |$ 65.259 | $  75.004
BALANZA COMERCIAL NO PETROLERA |-$ 2.029 |-$ 2.584 | $ 2.213 |-$ 352 |$ 1342 | $ 3.600 | $ 449

Nota. Unidad: millones de ddélares. Adaptado de (Banco Central de Chile, 2019).

Por otra parte, la balanza comercial no petrolera de Chile fue

deficitaria en los periodos 2012, 2013 y 2015, sin embargo, en los periodos
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2014, 2016, 2017 y 2018 fue superavitaria. Cabe sefialar que en el periodo
2018, el superavit disminuy6 considerablemente respecto al periodo anterior.

Es preciso mencionar que los sectores que mayor participacion tienen
en las exportaciones chilenas no petroleras son el minero y el industrial,

mientras que, las principales importaciones de Chile fueron bienes de

consumo y bienes intermedios.

Tabla 13
Balanza Comercial Total de Colombia
ANO X M SALDO

2012 $60.125 $56.102 $4.023
2013 $58.826 $56.620 $2.206
2014 $54.857 $61.088| -$6.231
2015 $36.018 $51.598| -$15.581
2016 $31.768 S$42.849| -5$11.081
2017 $38.022 $43.972| -$5.950
2018 $41.905 $48.945| -$7.040

Nota. Unidad: millones de dodlares. Adaptado de (Departamento Administrativo Nacional de

Estadistica, 2019).

La balanza comercial de Colombia present6 superavit en los periodos
2012 y 2013; sin embargo, desde el periodo 2014 hasta el 2018 la balanza
comercial de este pais fue deficitaria. Ademas, los periodos de mayor déficit
fueron 2015 y 2016. Cabe sefalar que Colombia fue unos de los paises mas
afectados por los cambios del precio del petréleo y por la apreciacién del
dolar, factores que afectan el comercio exterior y por ende los ingresos
nacionales. Por otra parte, el periodo que menor déficit presenté fue 2017.
Tabla 14

Balanza Comercial No Petrolera de Colombia

COLOMBIA
CONCEPTO/PERIODO 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018
TRADICIONALES NO PETROLERAS $ 10.596 | $ 9.252 | $ 9.924 | $ 7.516 | $ 7384 |S 10264 |S  10.274
RESTO DE EXPORTACIONES $ 25.757 |$ 24.165|$5 22044 |5 16743 |$ 16.785|$ 16912 |$ 17.275
TOTAL EXPORTACIONES NO PETROLERAS | $ 36353 |$ 33417 |S 31968 |$ 24259 S 24170 |$ 27.177 |$  27.549
TOTAL IMPORTACIONES NO PETROLERAS | $ 58279 |$ 58517 |S 62.944|S 52875|S 43.862|S 44841 |S$S 50216
BALANZA COMERCIAL NO PETROLERA  |-$ 21.925 |- 25.100 |- 30.977 |- 28616 |- 19.692 |- 17.664 |-S  22.667
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Nota. Unidad: millones de ddélares. Adaptado de (Banco de la Republica, 2019).
Los datos de la tabla 14 revelan que durante el periodo 2012-2018, la

balanza comercial no petrolera de Colombia estuvo en déficit. Cabe senalar
que en los periodos 2012 y 2013, la balanza comercial total de Colombia fue
superavitaria, por otra parte, la balanza comercial no petrolera en los mismos
periodos fue deficitaria, por lo que, las exportaciones petroleras tuvieron gran
participacion en las exportaciones totales en los periodos 2012 y 2013. Sin
embargo, en los periodos siguientes, 2014 a 2018, tanto la balanza comercial
total como la no petrolera fue deficitaria.

Es preciso mencionar que Colombia es un pais que aparte de verse
afectado por los cambios en el precio del petréleo y la apreciacion del dolar,
vive una situacion de incertidumbre constante debido a los actos terroristas
de las Fuerzas Armadas Revolucionarias de Colombia (FARC), que
indudablemente afecta negativamente al comercio interior y exterior y por
ende a la economia nacional; sin embargo, pese a estos factores, las
exportaciones de Colombia, en los periodos 2017 y 2018 presentaron un

crecimiento en comparacién con el periodo 2016.

Tabla 15

Balanza Comercial Total de México

MEXICO
ANO X M SALDO
2012| $370.770| $370.752 $18

2013| $380.015| $381.210| -$1.195
2014| $396.914| S$399.939| -53.026
2015| $380.550| $395.234| -514.684
2016| $373.948| $387.070| -$13.122
2017| $441.588| $420.395| $21.193

2018 | $450.685| $464.302| -513.618
Nota. Unidad: millones de dodlares. Adaptado de (Instituto Nacional de Estadistica y

Geografia, 2019).
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De acuerdo a los valores de la tabla 15, la balanza comercial de
México fue superavitaria en los periodos 2012 y 2017, mientras que, esta fue
deficitaria en los periodos 2013, 2014, 2015, 2016 y 2018. Cabe sefialar que
el déficit de la balanza comercial mexicana empez6 en el periodo 2013 y
aumentd en los periodos 2014 y 2015 y, un afio mas tarde disminuyd, sin
embargo, fue mayor al déficit de los periodos 2013 y 2014. En el periodo
2017 la balanza comercial fue superavitaria presentando un crecimiento
considerable en comparacion con periodos anteriores; sin embargo, en el

2018 la balanza volvio a ser deficitaria.

Tabla 16
Balanza Comercial No Petrolera de México
MEXICO
PERIODO | X NO PETROLERAS | M NO PETROLERAS SALDO

2012 $317.814.341 $329.613.053 -$11.798.712
2013 $330.533.582 $340.342.332 -$9.808.750
2014 $354.544.352 $358.494.621 -$3.950.269
2015 $357.450.639 $361.946.505 -$4.495.866
2016 $355.123.479 $355.504.719 -$381.240
2017 $385.707.415 $378.384.287 $7.323.128
2018 $420.083.374 $410.540.766 $9.542.608

Nota. Unidad: millones de ddélares. Adaptado de (Banco de México, 2019).

Como se aprecia en la tabla anterior, la balanza comercial no petrolera
de México fue deficitaria en los periodos 2012 a 2016, mientras que en los
periodos 2017 y 2018 fue superavitaria. Cabe senalar que el déficit de la
balanza comercial no petrolera de México disminuyé en los periodos 2013 y
2014, en el 2015 volvio a aumentar, pero fue menor a los déficits de los
periodos 2012 y 2013; asimismo, en el 2016 el déficit volvié a disminuir y en
el 2017 dicha balanza presento superavit y, en el 2018, el superavit aumento.
En sintesis, estos datos sugieren que los productos no petroleros tienen una

participacion muy importante en las exportaciones de México.
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En resumen, la balanza comercial peruana fue superavitaria en los
periodos 2012, 2013, 2016, 2017 y 2018, mientras que la balanza comercial
no petrolera del mismo pais presentd superavit en los periodos 2012, 2016,
2017 y 2018, lo que sugiere que el comercio exterior contribuyd
positivamente con el PIB de esta nacion y las exportaciones no petroleras

cada vez tienen mayor participacion.

Sintetizando, la balanza comercial chilena fue superavitaria en todo el
periodo analizado (2012 a 2018) y la balanza comercial no petrolera de este
pais presento superavit en los periodos 2012, 2014, 2016, 2017 y 2018 de
modo que, al igual que Peru, el comercio exterior contribuyé de manera
positiva en el crecimiento econémico de Chile y, la participacion de los
productos no petroleros es cada vez mas importante en las exportaciones.

En pocas palabras, la balanza comercial de Colombia fue
superavitaria en los periodos 2012 y 2013, mientras que la balanza comercial
no petrolera fue deficitaria en todo el periodo analizado.

la balanza comercial mexicana fue superavitaria en los periodos 2012
y 2017, mientras que, la balanza comercial no petrolera de este pais
presentd superavit en los periodos 2017 y 2018, datos que sugieren que el
comercio exterior mexicano contribuye poco con el PIB del pais; sin embargo,
las exportaciones han crecido y la participacion de productos no petroleros

en las mismas adquiere cada vez mayor importancia.

3.3.2 PERIODO 2019.

Para analizar el periodo 2019, se tomo en consideracion los primeros
siete meses, es decir, de enero a julio. Las tablas 17 y 18 muestran la
balanza comercial total y la balanza comercial no petrolera de los miembros

de la AP, respectivamente, en el periodo 2019.
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Tabla 17

Balanza Comercial de Paises Miembros de la AP - Periodo 2019

PAIS PERIODO X M SALDO
CHILE 2019 $52.781 $49.580 $3.201
PERU 2019 $26.750 $23.711 $3.039
COLOMBIA| 2019 $23.574 $29.028 -55.454
MEXICO 2019 $266.573.961| $264.545.465| $2.028.496

Nota. Unidad: millones de délares.

Como se aprecia en la tabla anterior, la balanza comercial total de
Chile, Peru y México fue superavitaria, mientras que, la balanza comercial
total de Colombia fue deficitaria. Un dato que llama la atencion es que la

balanza comercial de Colombia se mantenga déficit.

Tabla 18

Balanza Comercial No Petrolera de Paises Miembros de la AP - 2019

PAIS X NO PETROLERA | M NO PETROLERA SALDO
CHILE $41.624 $41.000 $624
PERU $25.011 $20.306 $4.705
COLOMBIA $15.387 $29.629 -514.242
MEXICO $250.452.592 $235.992.463 $14.460.129

Nota. Unidad: millones de délares.

De acuerdo a los datos de la tabla 18, la balanza comercial no
petrolera de Chile, Peru y México fue superavitaria; mientras que, la de
Colombia deficitaria. Una balanza comercial no petrolera superavitaria
sugiere que los productos ajenos al petroleo tienen mayor participacion en el
comercio exterior, como es el caso de Chile, Peru y México, este ultimo fue el
que mayor superavit presentd por lo que, las importaciones petroleras han
disminuido y las exportaciones de bienes, servicios y otros bienes han

aumentado.

Por otra parte, una balanza comercial no petrolera que esta en déficit
indica que los productos petroleros son los que mas influyen en los ingresos

del comercio exterior de una nacién y, Colombia es uno de ellos, pues el
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déficit de la balanza comercial total seria mayor a no ser por las

exportaciones petroleras.

3.3.3 COMPARACION CON ECUADOR.

En las tablas y graficos que se muestran a continuacion, se comparan
las balanzas comerciales totales y no petroleras de los miembros de la AP
con Ecuador en los periodos 2012-2018 y 2019 (enero a julio).

Tabla 19

Balanza Comercial Total Miembros AP vs Ecuador

TOTAL

PAIS / PERIODO 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018

2019

CHILE 2.608 2.015 6.466 3.426 4.864 7.359 4.669

624

PERU 6.393 505 1.509 2917 1.888 6.700 7.196

4.705

14.242

MEXICO 18 |- 1.195 3.026 14.684 13.122 21.193 13.618

2.028.496

$ $ $
$ $ $
COLOMBIA $ 4023 | $ 2.206 6.231 15.581 11.081 |-$ 5.950 7.040
$ $ $
$ $ $

O |0 [0 | |
RN

o |0 o | |
w0 | | |
O |0 |0 | |

ECUADOR 441 |- 1.041 713 2.092 1.247 89 515

v |n |0 ||

207

Nota. Unidad: millones de délares.

De acuerdo a los datos de la tabla 19, en el periodo 2012, el Unico
pais con balanza comercial deficitaria fue Ecuador; en el 2013, las balanzas
de México y Ecuador fueron deficitarias; en los afios 2014 y 2015, Peru,
Colombia, México y Ecuador tuvieron una balanza comercial deficitaria; en el
afno 2016, las balanzas comerciales de Colombia y México fueron
deficitarias; en el afo 2017, el unico pais con balanza comercial deficitaria
fue Colombia, mientras que en el periodo siguiente, las balanzas comerciales
de Colombia, México y Ecuador fueron deficitarias; mientras que, en los
meses escogidos para estudiar el periodo 2019, el unico pais con balanza
comercial deficitaria fue Colombia.

Cabe sefalar que el unico pais que no tuvo la balanza comercial
deficitaria en ningun periodo fue Chile; en cambio, la balanza comercial de
Peru fue deficitaria en dos periodos; por su parte, las balanzas comerciales
de México y Ecuador fueron deficitarias en cinco periodos cada una y; la

balanza comercial colombiana fue deficitaria en seis periodos, ver Figura 10.
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Figura 12. Balanza Comercial Total Miembros AP vs Ecuador (2012 - 2018)
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Nota. Unidad: millones de délares.

Figura 13. Balanza Comercial de Chile vs Ecuador
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Nota. Unidad: millones de délares.

Como se aprecia en la figura anterior, el saldo de la balanza comercial
de Chile es superior al de Ecuador en todo el periodo 2012-2018; ademas, el
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saldo de la balanza comercial de Chile nunca fue deficitario, mientras que el
de Ecuador fue deficitario en cinco periodos.
Figura 14. Balanza Comercial de Peru vs Ecuador
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Nota. Unidad: millones de délares.

De acuerdo a la figura anterior, el saldo de la balanza comercial
peruana es mayor al de la ecuatoriana en cinco periodos (2012, 2013, 2016,
2017 y 2018), mientras que es deficitario en los afios 2014 y 2015. Un dato
curioso es que en el aio 2015, el saldo de la balanza comercial peruana fue
deficitario y fue el mas bajo del periodo analizado, sin embargo, un periodo
mas tarde el saldo fue superavitario y superé al de Ecuador y, en los
periodos posteriores el saldo sigui6é creciendo, mientras que el de Ecuador
bajé.
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Figura 15. Balanza Comercial de Colombia vs Ecuador
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Nota. Unidad: millones de délares.

De acuerdo a la figura 15, la balanza comercial de Colombia fue
superavitaria en los afnos 2012 y 2013 y, en los periodos posteriores (2014-
2018) fue deficitaria. Cabe sefalar que desde el periodo 2015, pese a que el
saldo fue deficitario, este incrementod, pues el déficit disminuyo.

Figura 16. Balanza Comercial de México vs Ecuador
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Nota. Unidad: millones de délares.
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El saldo de la balanza comercial ecuatoriana fue superior al de la
mexicana en los periodos 2012, 2013, 2014, 2015, 2016 y 2018; sin embargo,
en el periodo 2017 el saldo de la balanza comercial de México fue
superavitario y mucho mayor al de Ecuador, no obstante, en el periodo 2018
volvio a caer y fue deficitario.

Tabla 20

Balanza Comercial No Petrolera Miembros AP vs Ecuador

NO PETROLERA

PAIS / PERIODO 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018

2019

CHILE 2.029 2.584 2.213 352 1.342 3.600 449

624

PERU 3.681 1.484 3.058 3.777 1.166 9.080 10.386

4.705

22.667

14.242

MEXICO 11.798.712 |- 9.808.750 3.950.269 4.495.866 381.240 7.323.128 9.542.608

14.46

0.129

$
$
COLOMBIA |- 21.925 |- 25.100 30.977 28.616 19.692 17.664
$
$

O[O [ [ |[On
T

w | |nnn
RN RN
O[O | [ |[Or
O[O [ ||
O o |n|n
Ot |n|n

ECUADOR 8.791 9.221 7.598 4.845 1.722 3.625 4.959

Nota. Unidad: millones de ddlares.

Como se aprecia en la tabla 20, en el periodo 2012, los paises con
balanza comercial no petrolera deficitaria fueron Chile, Colombia, México y
Ecuador; en el 2013 ningun pais obtuvo balanza comercial no petrolera
superavitaria; en el 2014, Chile fue el unico pais con balanza comercial no
petrolera con superavit; en el 2015, la balanza comercial no petrolera de los
paises estudiados fue deficitaria; un afo mas tarde, las exportaciones no
petroleras de Chile y Peru fueron mayores a sus importaciones no petroleras;
es decir, su balanza comercial no petrolera fue superavitaria y; en los
periodos 2017, 2018 y 2019 (enero a julio) la balanza comercial no petrolera
de Chile, Peru y México fue superavitaria.

Los datos de la tabla anterior sugieren que, en los paises escogidos,
las exportaciones no petroleras tienen cada vez mayor participaciéon en el
comercio internacional y que, dichos paises diversifican su oferta de
productos a exportar. Cabe sefalar que, de los paises analizados, Ecuador y

Colombia son los que mas dependen de las exportaciones petroleras.
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Figura 17. Balanza Comercial No Petrolera de Chile vs Ecuador
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Nota. Unidad: millones de délares.

De acuerdo a la figura 17, la balanza comercial no petrolera de Chile
es mayor a la de Ecuador en todos los periodos estudiados. Asimismo, en los
periodos 2012, 2013 y 2015, la balanza comercial no petrolera de Chile fue
deficitaria, mientras que, en los periodos 2014, 2016, 2017, 2018 y 2019 fue
superavitaria.

Figura 18. Balanza Comercial No Petrolera de Peru vs Ecuador
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La figura 18 muestra que la balanza comercial no petrolera de Peru es
mayor a la de Ecuador en todos los periodos analizados. Es preciso
mencionar que la balanza comercial no petrolera de Peru estuvo en déficit en
los afios 2013, 2014 y 2015; sin embargo, en el periodo 2016, volvio a estar
en superavit y este crecio en los periodos siguientes.

Figura 19. Balanza Comercial No Petrolera Colombia vs Ecuador

=— COLOMBIA ECUADOR

S-
2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2619
-$5.000

-$10.000

-$15.000

-$20.000 /\/
-$25.000 \//
-$30.000 =

-$35.000

Nota. Unidad: millones de délares.

Como se aprecia en la figura anterior, el saldo de la balanza comercial
no petrolera de Colombia fue menor al de Ecuador; de hecho, la balanza
comercial no petrolera de Colombia fue deficitaria en todo el periodo
analizado; sin embargo, el déficit disminuyo con el paso del tiempo.

3.3.4 COMPARACION DE LA BALANZA COMERCIAL NO PETROLERA
DE MIEMBROS DE LA ALIANZA DEL PACIFICO CON PRINCIPALES
ECONOMIAS DEL MUNDO.

En esta seccion se compara la balanza comercial de cada miembro de
la Alianza del Pacifico (México, Colombia, Peru y Chile) con las tres
principales economias del mundo, que segun Varela (2018) son Estados
Unidos, China y Japdn, en ese orden.
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Tabla 21.

Balanza comercial no petrolera AP vs Principales Economias del Mundo

PAIS / PERIODO 2017
CHILE $3.600
PERU $9.080
COLOMBIA -$17.664
MEXICO $7.323.128
EE.UU. $78
CHINA -$2.438
JAPON -$186

Nota. Unidad: millones de délares.

Como se aprecia en la tabla anterior, en el periodo 2017 la balanza
comercial no petrolera de Estados Unidos fue superavitaria, mientras que las
de China y Japon fueron deficitarias (Banco Central del Ecuador, 2018). Por
otra parte, en el mismo periodo, las balanzas comerciales no petroleras de
Chile, Peru y México fueron superavitarias, mientras que la de Colombia fue

deficitaria.

Adicionalmente, el pais con mayor balanza comercial no petrolera en
el periodo 2017 fue Meéxico, lo que sugiere que este pais exporta gran
cantidad de bienes no petroleros o derivados de este y su economia
depende de estos recursos. El segundo y tercer pais con balanza comercial
no petrolera superavitaria son Peru y Chile respectivamente. El cuarto pais
con balanza comercial no petrolera superavitaria es Estados Unidos. Por otra
parte, los paises con balanza comercial no petrolera deficitaria son Japodn,

China y Colombia.

Los datos de la tabla 21 sugieren que la balanza comercial no
petrolera de la mayoria de los paises de la Alianza del Pacifico es superior
que la de las principales economias, pues, México, Peru y Chile tienen
balanza comercial no petrolera mayor que Estados Unidos, Japon y China. El

69



unico pais de la AP con balanza comercial no petrolera negativa es Colombia

y esta es menor que la de las principales economias del mundo.

Estos datos también indican que la mayoria de paises de la AP
exportan gran cantidad de recursos no petroleros, en su mayoria recursos
naturales, mientras que, las principales economias envian a otros paises
recursos derivados del petrdleo, pues la balanza comercial total de estas
naciones es superavitaria: la de Estados Unidos es de USD $1.674 millones,
la de China de USD $336 millones y la de Japén USD $190 millones (Banco
Central del Ecuador, 2018).

Las figuras que se muestran a continuacion reflejan los saldos de las
balanzas comerciales no petroleras de los miembros de cada uno de los
miembros de la AP comparado con el saldo de la balanza comercial no
petrolera de cada potencia econémica.

Figura 20. Balanza Comercial no Petrolera AP vs Estados Unidos
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Nota. Unidad: Millones de dodlares

70



Figura 21. Balanza Comercial no Petrolera AP vs China
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Figura 22. Balanza Comercial no Petrolera AP vs Japon
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Nota. Unidad: Millones de dolares
La balanza comercial no petrolera de Estados Unidos fue mayor a la
de Colombia y menor a las de México, Peru y Chile; la de China fue menor a
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las de México, Peru, Chile y mayor a la de Colombia y; la de Japon fue
menor a la de México, Peru y Chile y mayor a la de Colombia.
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CAPITULO 4: CONCLUSIONES

El comercio internacional es una actividad muy influyente en el
crecimiento y desarrollo econdmico y social de una nacion. A lo largo de la
historia del ser humano, una de las actividades que se ha llevado a cabo, sin
importar la época, fue y sigue siendo el intercambio de bienes y servicios.
Asimismo, con el paso del tiempo, diversos académicos del area econémica
han desarrollado diversas teorias que explican la dinamica del comercio

exterior.

Las teorias mas influyentes son a) la teoria de la ventaja absoluta, b)
teoria de la ventaja comparativa, c) teoria del tamafo del pais, d) teoria del
ciclo de vida del producto y e) la teoria de la movilidad de los factores;
ademas, las teorias que mayor relacion tienen con los procesos de
integracion son: a) teoria del tamafo de pais, b) teoria de las proporciones
de los factores, c) teoria de la similitud del pais, d) teoria del ciclo de vida del
producto y e) teoria de la movilidad de los factores; por lo que, se puede

afirmar que se cumplié el primer objetivo de este proyecto.

Adicionalmente, en el presente trabajo de titulacion se definio el
término integracion comercial y se dio a conocer algunas alianzas
importantes a nivel mundial como a) la Union Europea (UE), b) la Comunidad
Andina de Naciones (CAN), c) el Mercado Comun del Sur (MERCOSUR), d)
Asociacion de Naciones del Sudeste Asiatico (ASEAN) y e) Alianza del
Pacifico (AP), cuyos miembros son: México, Colombia, Peru y Chile.

Al analizar la balanza comercial total de cada uno de los integrantes,

se descubrié que el comercio exterior de cada miembro de la AP ha ido
creciendo con el paso del tiempo, pese a la baja del precio del petréleo y a la
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apreciacion del ddlar, variables que afectaron de manera negativa los

ingresos de algunas naciones como Colombia y Ecuador.

Es preciso sefalar que el saldo de la balanza comercial de Chile, en el
periodo 2012-2018 y 2019 (enero a julio) fue superavitario; la balanza
comercial de Peru fue deficitaria en los periodos 2014 y 2015, no obstante,
en los demas periodos esta fue superavitaria; en el caso de Colombia, la
balanza comercial total fue superavitaria en los afios 2012 y 2013, sin
embargo, en los periodos posteriores su saldo fue deficitario, pero, es preciso
sefalar que el déficit ha ido disminuyendo; respecto a México, el saldo de la
balanza comercial fue superavitario en el 2012 y 2017 y, en los otros
periodos fue deficitario; sin embargo, a, igual que Colombia, el déficit ha

disminuido.

Respecto a la balanza comercial no petrolera de los integrantes de la
AP (segundo objetivo del presente estudio) se puede decir que la balanza
comercial no petrolera de Chile fue deficitaria en los periodos 2012, 2013 y
2015, en los demas periodos fue superavitaria, lo que sugiere que la
participacion de los productos ajenos al petroleo, en el comercio internacional
chileno esta creciendo.

La balanza comercial no petrolera peruana fue deficitaria entre 2013 y
2015, en los otros periodos fue superavitaria y su tendencia fue creciente,
por lo que, al igual que Chile, la participacién de los productos ajenos al
petroleo esta creciendo.

La balanza comercial no petrolera de Colombia fue deficitaria en todos

los periodos analizados y el déficit no disminuye; sin embargo, al analizar la

balanza comercial total, el déficit si disminuye, lo que indica que el comercio
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internacional de Colombia depende en gran medida de las exportaciones de

petréleo y sus derivados.

La balanza comercial no petrolera de México fue deficitaria desde el
2012 hasta el 2016, los demas periodos fue superavitaria; un dato que llama
la atencidn es que en los periodos 2013 a 2016, la balanza comercial no
petrolera y la total son deficitarias, sin embargo, es gracias al importe
petrolero que el déficit disminuye; ademas, en el periodo 2018, la balanza
comercial no petrolera de México es superavitaria pero la balanza comercial
total es deficitaria, lo que sugiere que en este afo, la participacion de las
importaciones de petréleo y sus derivados fue alta.

Una vez analizadas las balanzas comerciales no petroleras de los
paises que integran la Alianza del Pacifico, se puede afirmar que la
economia de las naciones que integran este bloque estan creciendo y
diversificando su oferta, pues sus paises miembros no se centran
unicamente en las exportaciones petroleras, también se enfocan en
productos mineros, agricolas, pesqueros e industriales; de hecho, el saldo de
la balanza comercial no petrolera de la AP en todo el periodo analizado es
superavitario (USD $734.106).

Para determinar las ventajas y desventajas para Ecuador, de ser parte
de la AP (tercer objetivo de investigacion), se llevd a cabo una revision
bibliografica y se entrevisto a tres economistas destacados, el hallazgo
comun es que Ecuador debe pertenecer a la Alianza del Pacifico y los
principales beneficios son a) eliminacion de barreras arancelarias en el 92%
de los productos, b) impulsa las exportaciones no tradicionales, c) relaciones
comerciales con México y paises de Asia, d) ingreso de divisas, €) crear
lazos estratégicos con distintos sectores de la economia, f) sostener la

dolarizacion.
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Por otra parte, algunas desventajas son a) regulaciones (patentes y
propiedad intelectual), b) eliminacion de barreras proteccionistas del sector
agricola; sin embargo, si invierten en tecnologia y educacion y aumentan su
eficiencia, la unién de Ecuador a la AP sera un gran beneficio para los

agricultores.

En conclusién, para Ecuador seria muy favorable pertenecer a la
Alianza del Pacifico, pues conllevaria a un crecimiento econdmico sostenido
debido al aumento de la oferta de exportacion, acceso a tecnologia y
educacion, inversion extranjera, visas de negocios y sostenimiento de la

dolarizacion.

En el presente estudio no se analiz6 el impacto en un sector
econdmico en especifico, por lo que, para trabajos futuros se recomienda a)
analizar los beneficios y desventajas en el sector de la agricultura,
acuacultura u otro sector influyente en la economia ecuatoriana; b) aplicar las
teorias de comercio internacional expuestas en dicho sector y c) comparar el
sector escogido con paises como Estados Unidos, China, Japon y algunos
paises de la Union Europea.

También se sugiere determinar las ventajas y desventajas para
Ecuador, de ser parte de los bloques comerciales a los que actualmente
pertenece y, compararlos con los beneficios potenciales de pertenecer a la
Alianza del Pacifico.
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